
Get in Touch

+49 7731 16923 – 0 www.transaction-network.com

hello@transaction-network.com

Verkaufen, 
wo der Bedarf
entsteht.

Verkaufen, 
wo der Bedarf
entsteht.

Ein Marktplatz, der die Maschine versteht.

Heute funktioniert Ihr Vertrieb noch so:
Anfragen kommen per E-Mail oder Telefon. Ohne Kontext, ohne Maschinenbezug.
Offene Marktplätze kosten hohe Provisionen für Reichweite und bringen keinen
passenden Bedarf.
Liefertreue basiert auf Vergangenheitsdaten, nicht auf realem Verschleiß.

Die Folge: Express-Logistik frisst Margen. Eskalationen kosten Vertrauen. Provisionen
drücken die ohnehin enge Marge weiter. 
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Der Gamechanger:
Wir bringen den Kunden mit.
Nicht nur den Regalplatz.

Bestehende Kunden bestellen passgenau zu jeder einzelnen Maschine, ohne
Rückfragen und ohne Fehlteile. 
Neue Kunden entdecken Ihre Produkte im Moment des realen Bedarfs, über
Maschinenparks, die Sie heute gar nicht erreichen.
Ihr Angebot ist nicht eines unter vielen, sondern das passende für genau diese
Maschine.
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Ihr Material überzeugt, aber der Zugang zum Bedarf entscheidet, ob Sie wachsen oder
austauschbar bleiben.

Direkter Zugang zu Maschinen-Bedarfen von OEM-Kunden und ihrer Betreiber
Bedarfe vor dem Wettbewerb sehen und sofort bedienen
Predictive Verkauf statt Notfall-Reaktion
Keine Cold Calls, keine Ausschreibungen, keine Preisspiralen
Messbare Liefer-Performance als Verkaufsargument
Skalierbarer Absatz ohne zusätzlichen Vertriebsaufwand

Mehr Absatz. Mehr Bindung. Weniger Aufwand.

Vom reaktiven Lieferanten zum Anbieter am
maschinengebundenen Marktplatz

Was Sie gewinnen:

30-Minuten-Marktplatz
Demo anfragen 

https://transaction-network.com/losungen/materiallieferanten
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Nicht nur ein Konzept. 
Bereits international im Einsatz.

80.000+ Maschinen

335.000+ Ersatzteile

5.000+ Unternehmen
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Wir bauen keine Tools. 
Wir bauen den Markt.
Wir bauen keine Tools. 
Wir bauen den Markt.

DER MASCHINENBAU 
IST DIE INDUSTRIE, 
in der ich zu Hause bin. 

Gerd Bart CEO & Co-Founder, 
Transaction-Network

WAS ICH GELERNT HABE: 
Service skaliert 
durch Verbindung. 

GENAU DESHALB GIBT ES TRANSACTION-NETWORK. 
Und genau deshalb suchen wir Materiallieferanten, 
die mit uns an dieser Verbindung bauen.

VERBINDUNGEN SCHAFFEN.
MÄRKTE BEWEGEN. ZUKUNFT BAUEN. 

Direkten Kontakt 
zu Gerd Bart
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